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本报讯（记者张向华）正在全城认筹

的安宁核心区域高性价比楼盘———新康

花园，已进入开盘倒计时阶段。 昨日，记

者从该项目售楼中心获悉， 项目将于 4

月 13 日正式开盘发售， 据项目销售中

心沈经理透露， 开盘当日举行盛大的仪

式，并进行系列抽奖活动，此外还有非常

诱人的折扣惊爆价。

据沈经理介绍， 新康花园从春节后

就已经开始认筹，消息还是不胫而走，前

来看房子的购房者每天都有好几拨，尤

其是最近公开了将要开盘的消息后，客

流量明显大增。 从来访的购房者中不难

看出， 地理位置是最大的优势，6180 元

的开盘价在同区域有着非常高的性价

比。沈经理还告诉，新康花园本身就是一

个成熟的社区，一二期早就入住了，小区

的环境和物业服务， 业主们对新康花园

的评价也是比较高。

该项目位于安宁老街区建宁西路

118号（桃海市场南侧），交通便利，周边

配套设施完善。据了解，此次新康花园三

期推出了三种代表性户型， 分别是

92.76㎡、104.12㎡和 140.89㎡， 其中尤

以 104.12㎡户型最为抢眼，这款户型设

计了一个与主卧相连的半独立式开间，

可做卧室、书房、儿童房，在功能性上较

两房有了很大的提升。 户型全都采用四

明阳光设计，通透方正，采光性好，可为

业主提供最舒适的入住体验。另外，新康

花园三期属于成熟项目， 社区内休闲广

场、商务会所、幼儿园等设施一应俱全，

园林设计采用中式风格， 美轮美奂的优

雅中式园林营造出顶级视觉享受。

新康花园三期 4月 13日开盘发售

交 5万元就可优先享受每平米 6180元开盘价

本报讯（记者马振宇 孟晴云）4月 2日，位于南河路南侧的通达国际家居建材博览城市区接

待中心迎来了开放的大喜日子。 通达国际城开发商、业主代表及媒体记者共一百多人参加了当天

举行的揭牌仪式。通达国际城市区接待中心的揭牌标志着通达国际AB区建材家居博览城的招商

工作已经全面启动。

据了解，通达国际城位于兰州新区纬一路和经四路交汇处，是兰州新区重点项目，总占

地 232 亩，总建筑面积 40 万平方米，分为 A、B、C、D、E 五个区域。 是集建材家居博览城、星

级酒店、写字楼、购物中心、儿童主题馆、西部风情商业街、美食广场、尚品住宅等诸多业态

为一体的大型城市综合体。项目毗邻吉利汽车、邮政物流，距离兰州新区管委会、绿地智慧金

融城、彩虹城等大体量项目步行仅 10 分钟路程，距离飞机场、物流中心不到半个小时路程。

其中 A-B 区设计规划为家居建材博览城，从装修的基础辅材，到家居饰品一应俱全，是兰州

新区第一家一站式绿色家居市场。项目周围新建、在建楼盘鳞次栉比，蕴含千亿市场空间，为

下游产业家具、建材提供了前所未有的掘金机遇。

根据兰州新区规划，到明年，兰州新区的常住人口数量将突破 30万人，五年后，兰州新区将

成为人口达到 100万以上的大型城市。 仅今年兰州新区预计已建及在建项目总体量就已经超过

了 900万平方米，而未来 100万人口，按人均 35平方米住房面积计算，兰州新区的住宅体量至

少将达到 3500万平方米，以每平米 2000元的最低装修标准来计算，未来兰州新区的仅建材家

居一项就将面对 7000亿的财富市场，加上工业、商业、城市配套等，兰州新区的总建筑体量将不

小于 8000万平方米。 可谓“钱”途无量！

通达国际采用框剪结构建设。层高 5.5米，可以自由分割。 户户临街，铺铺生金。 街道宽达 10

米，通行无阻。通达国际城配套完善，在装修用材上凸显精细化。项目将人文艺术引入卖场，同时严

把产品质量关，是真正的一站式原生态卖场。项目配套完善，人车分流，商业、餐饮、办公、休闲等业

态一应俱全。 业内人士畅言：通达国际，可分可连，灵活多变，更加吻合家居建材的经营需求。

通达国际

家居建材博览城市区接待中心盛大揭幕

家庭装修

“砖”比专家更重要

在家庭装修中，地面比门面

更重要，整个家装的基调，不是专家

说了算，而是“砖”说了算。 作为基础工

程，铺装怎么样的砖，直接决定着装修的

风格，以及软装的配合都是围绕着地面

而展开的。 如何选择一款适合自己的地

砖，相信，只要你去了兰海精品陶瓷馆，

这个问题就会迎刃而解。

据了解，参加此次“联合开仓、集体

放价”的大型促销活动的陶瓷品牌有欧

神诺陶瓷、马可波罗磁砖、加西亚瓷砖、

荣高陶瓷、鹰牌陶瓷、萨米特陶瓷、玛缇

瓷砖、金牌亚洲陶瓷、强牌陶瓷、澳翔陶

瓷、冠珠陶瓷、王者陶瓷、新中源陶瓷、美

陶磁砖、利华陶瓷、百特陶瓷、裕景陶瓷、

大将军陶瓷、博德陶瓷、长安陶瓷、卡米

亚陶瓷共计 21 个品牌。 如果其中的任

何一个品牌是一艘游艇的话， 那么 21

个品牌组成的舰队堪称一个“陶瓷航空

母舰”，如此集中的联合促销，有这么几

个方面的好处，其一是品牌多，消费者可

选择余地大；其二，大家协商一致，共同

放价，避免恶性竞争，确保消费者买到质

优价廉的产品。

作为本地家居建材

界的老字号， 兰海商贸

城依靠优越的地理位

置和良好的服务， 将服

务的理念融入每个细

节，给消费者打造“如家”

的购物环境， 多年来的努力

得到了社会的普遍认可。

随着企业规模的不断发展和壮大，

兰海不断提升服务品质，拓宽企业经营

品类，推进商场一站式服务，进一步提高

顾客满意度。 就兰州市场而言，国内知

名陶瓷洁具品牌，有 85%在兰海设有旗

舰店、专卖店，同时，兰海内还有超过

20%的品牌属于高端品牌。

兰海把名优品牌、环保、节能产品

作为入驻先决条件， 从源头上杜绝了

假、劣、次商品在市场内的滋生，形成了

良好的整体品牌效应。 同时，加强售后

服务管理，要求经营者对售出商品进行

“三包”服务，切实履行所承诺的服务项

目，对消费者负责，协调解决经营者与

消费者之间产生的问题，得到了消费者

的信赖。

本报记者 张彦龙

兰海 21个陶瓷品牌

联袂“放价” 盼您“惠顾”

4 月 2 日至 13 日，由欧神诺陶瓷、马可波罗磁砖、大将军陶瓷、强牌陶

瓷、新中源陶瓷等 21 个兰海精品陶瓷馆一线品牌陶瓷组成的庞大阵营，推

出了“联合开仓、集体放价”的大型促销活动。 本次活动以“不联盟、不砍价、

全是超低价”为特点，直指消费者人心，将为广大业主提供物超所值的精品

瓷砖。

兰海精品陶瓷馆

引领陶瓷时尚


